
Antes: retos y oportunidades
• El sistema anterior estaba limitado a la operativa comercial y no cubría las necesidades de la fábrica,

como la generación de ordenes de producción, compras de materias primas o el trabajo con divisas.
• La solución trabajaba con servidores cliente y las comunicaciones eran inestables, afectando a la

precisión de los datos y a las gestiones diarias.

¿Por qué SAP? ¿Por qué Intarex?
• SAP Business One ofrece una opción estándar muy eficaz para las áreas comercial y de logística.
• Intarex cuenta con muy buenas referencias en el mercado.

Después: beneficios
• La estabilidad es el principal beneficio que valora la organización.
• La solución en la nube ha eliminado los problemas de conectividad que eran habituales en el pasado.
• Disponer de datos precisos y actualizados sobre los productos está generando confianza en los

procesos de la organización.
• La carga de datos en la solución ha simplificado la generación de números de serie, productos, tarifas

y packs comerciales.
• Actualmente, la empresa prepara la entrada en producción de SAP Business One en su fábrica de

Vietnam, donde el MRP (Material Requierement Planning) asumirá un papel relevante.

Air Games, Niviuk, hace volar su operativa con precisión con SAP 
Business One®

“Como usuario de SAP Business One, creo que el 
hecho de que cada operación deje el rastro de su 
evolución facilita notablemente el control de los 
procesos.”
Lluís Pol, Accounts & Administration de Air Games, SL.

Air Games, SL
Girona, Catalunya, 
España
www.niviuk.com/es

Industria
Deporte

Empleados
250

Facturación
12 - 13 M€

Productos y Servicios
Diseñador, fabricante y 
comercializador de 
parapentes y sus 
accesorios 

Solución SAP
SAP Business One

50 %
Los errores se han reducido 
notablemente.

10 %
La empresa ha aumentado 
su productividad.
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Featured Partner

Air Games fabrica y comercializa parapentes y sus accesorios. Su sede central está en España, donde 
desarrolla las áreas comercial y logística, y su centro de diseño se encuentra en Suiza. Cuando decidió abrir 
su propia fábrica en Vietnam comprobó que necesitaba contar con un ERP moderno capaz de soportar estas 
operaciones. Para ello, implementó SAP Business One en la nube, con Intarex como socio en el proyecto.

https://www.niviuk.com/es



